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COMO REINVENTAR MI NEGOCIO EN TIEMPOS DE PANDEMIA
Aprenda a Replantear sus Promociones, el Marketing y las Ventas para Superar con Éxito la Crisis.
23 Y 24 DE JULIO DE 2020
Videoconferencia Virtual Via 
OBJETIVO:

Desarrollar las habilidades de creatividad y competencias en los participantes para construir un proceso comercial integral y sólido que permita, de manera ordenada y metodológica, maximizar la colocación de sus productos/servicios, asimilando conceptos, herramientas, técnicas y mejores prácticas de artillería promocional, buscando aumentar la facturación, el volumen y/o la rentabilidad del negocio, alineándolos al valor de la marca y sobre todo en tiempos de pandemia.

PARTICIPANTES:
Al público en general,  emprendedores, dueños de pequeños negocios, mypes, pymes, que quieran replantear sus Promociones y Marketing, Ventas, Call Centers, Servicio al cliente y/o afines.

  BENEFICIOS DEL PARTICIPANTE:

· Desarrollará las habilidades necesarias para diseñar e implementar promociones estratégicas vs. Tácticas
· Definirá e implantará planes y acciones para crear mayor valor al producto-marca, conquistando nuevos clientes y/o “fidelizando” a los antiguos
· Diseñará e implementará modelos de comunicación de campañas efectivas de promoción de ventas
· Dominará las mejores prácticas para ejecutar una promoción de ventas rentable y exitosa.
TEMARIO: 

1) Competencias Personales:  habilidades internas/humanas a priorizar en esta crisis

2) Herramientas de Marketing: como alinear mi marketing mix a los sectores "ganadores" de la pandemia

3) Técnicas de Ventas: como profesionalizar para rentabilizar mi gestión de ventas

4) Herramientas de Servicio: como redefinir mis procesos de calidad para entregar "mas" valor.
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EXPOSITOR: MBA JOSÈ A. CARRERAS SCHROEDER
Consultor Senior con amplia experiencia y perspectiva multinacional como gerente de proyectos, promotor, diseñador, ejecutor y catalizador de planes estratégicos de negocios en Perú, Ecuador, Colombia y Argentina, en empresas de cadena de puntos de venta, mayoristas, 
de intangibles, de servicios financieros, de consultoría y de consumo masivo. Ingeniero Industrial de la U. de Lima, MBA de ESAN, con estudios de especialización en Alta Gerencia (PDD) en el INALDE de Colombia y en Marketing en la University of California at Berkeley. Actualmente es Gerente Comercial de Cadena de Tiendas Efe, Director Ejecutivo de Factor X (SIS – Soluciones Integrales en Servicios) y Director asociado de Guruteam. Es profesor de ESAN, la USMP (San Martín de Porras), la UPN (Privada del Norte), así como otras entidades a nivel de postgrado.
LUGAR: Videoconferencia Virtual Via ZOOM. 
FECHA Y HORARIO:
- jueves 23 de julio de 2020 de 07:00 P.M. A 10.00 P.M.

- viernes 24 de julio de 2020 de 07:00 p.m. A 10:00 P.M.
INVERSIÓN REBAJADA:

Por 01 Participante:              S/. 177.00 Soles c/u
De 03 a más Participantes:  S/. 118.00 Soles c/u

Nota: Todos los precios incluyen IGV

VACANTES LIMITADAS:

Realizar los depósitos a las siguientes cuentas:

Via BCP a nombre de CAPACITATE PERÚ S.A.C - RUC: 20523030010

CUENTA CORRIENTE SOLES: 191-1815572-0-10

CODIGO INTERBANCARIO:    00219100181557201057
Enviar el depósito a informes@capacitateperu.com Con atención a Lic. Eleana Paz M.
INCLUYE:

Accesos ZOOM, Material de Trabajo Online (PPT) y Certificado Digital.
SOLICITE ESTE EVENTO A DICTARSE IN HOUSE: Lo Dictamos Virtualmente y a la medida de sus necesidades para su equipo de trabajo.
INSCRIPCIONES:

Contacto: Lic. Eleana Paz M.

Email: informes@capacitateperu.com
Telefax: 531-4078 ó 531-2046 RPM CLARO: 99409-8450 / 99422-8799

Visite: www.capacitateperu.com y descargue información de otros eventos del MES.
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Podemos Mas

Informes e Inscripciones:
Telf. 531-2046 / 531-4078 / E-mail: informes@capacitateperu.com

Whatsapp: 994 098 450 / 994 228 799 visite: www.capacitateperu.com






